
�
��
�
�
�
��
��
��

	
��



������������������������������������� �!���������"�� �����#���"��

$��"��������%��&��"������������#����������
���""���������'���(���)&����*��+"������&�
���&������,�����-�����

./0�123/4�5674882/3

92/74:;<=:>2:�?@272:�A@67�;=/67�;4A�>4:?2��2/=BA<2C2:0�.4C2@�A@:;�;@2�5@3=43@D:2:�E@2<BF<3@>0�5D�

G4::�2A�A@67�=H�92/74:;<=:>2:�?I@A672:�J2A67FB3A84/3:2/:�74:;2<:K�4C2/�4=67�=H�92/74:;<=:>AL

A@3=43@D:2:�@H�G<2@:2/2:�53@<K�;@2�;2:�2@>2:2:��<<34>�C23/2M2:N�.4A�92/74:;2<:�=H�2@:2�J274<3A2/L

7O7=:>K�=H�P4>2�@H�QDH2DR62�D;2/�=H�2@:2�SHA32<<=:>�4=B�2@:2�9@2/LP4>2L�/C2@3AID6720�T:�;@2A2/�

S:32//@673A2@:72@3�A23?2:�A@67�;@2�567U<2/@::2:�=:;�567U<2/�4:74:;�E2/A67@2;2:2/�VQO/L527LWP2X32�

H@3�;2H�P72H4�Y92/74:;<=:>2:Z�4=A2@:4:;2/0�5@2�3/4@:@2/2:�@7/2�QO/E2/A3272:AL�=:;�[2;@43@D:AL

GDH8232:?K�2/8/DC2:�4C2/�4=67�J2<2/:32A�@:��D<<2:A8@2<2:K�;@2�92/74:;<=:>AA@3=43@D:2:�;4/A32<<2:0

\�]̂ _)_$̀ â�b�c
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